
INVALIO, déjà présent dans 35 pays dont la Chine et l’Inde 
gagne un appel d’offres au Japon avec la société ASO CEMENT.

Expert en transformation commerciale, INVALIO cultive un 
savoir-faire stratégique et opérationnel en France comme à 
l’International.

INVALIO a été choisi face à de gros cabinets conseils japonais, 
pour accompagner le géant nippon des matériaux de 
construction dans l’amélioration de la gestion de sa 
performance commerciale. 

Faire performer les commerciaux terrain, mettre en place de 
nouveaux outils et méthodes pour optimiser l’efficacité de la 
force de vente, développer la satisfaction et la fidélité client, 
installer un outil digital pour collecter les informations clients et 
mesurer la performance, autant de domaines où Invalio excelle 
aujourd’hui.

C’est le savoir-faire à la française avec une compétence 
internationale, le dynamisme d’une entreprise à taille humaine, 
réactive au service des préoccupations de ses clients qui a 
permis au cabinet français de gagner contre des ténors 
japonais.

Pour INVALIO, il s’agit de la reconnaissance de son expertise 
dans le domaine de la performance commerciale et 
l’opportunité de conquérir un nouveau marché de référence.

Paris, le 4 octobre 2016
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